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株式会社 東京ナレッジプラン

どのような環境においても

「売上を増やす」活動を提案します！

お客様は
何が

うれしいの？

販売計画は
どう作るの？

最強の
営業軍団
を作りたい！

プロモーション
方法

を知りたい。

講
師
紹
介

内藤淳二

ぜひ、今のお困りごとを、
お聞かせください！

A氏

現役
大学の産学連
携准教授

B氏

自動車部品
メーカーで
営業本部長

経験

C氏

自動車メーカー
商品企画、
F1企画
経験

SDGｓ伝道師顧客の味方 すっぽん営業 日米欧亜の知人 陰のF1企画屋

D氏

家電量販店の
販売相談員

経験

二宮章浩 栩山正人 西田滋 田中尋真

E氏

自動車部品
メーカーで

全世界市場の
責任者
経験

知っていますか？
商品には

寿命があります！

馬場俊市

聞き上手営業



コンサルティングメニュー（販売増）

コンサルテーマ 「販売を増やす活動」プロジェクト

コンサル対象：営業・マーケティング

株式会社 東京ナレッジプラン

http://www.kngplan.com/index.html

＜基本料金＞ 料金につきましては、弊社にご相談ください。

【問い合わせ先】
株式会社東京ナレッジプラン
関東中部北陸地区：営業部 内藤 :080-2091-7839 :junji_naito@kngplan.com
東北地区： 営業部 馬場 :080-2286-2950 :shunichi_baba@kngplan.com
西日本地区：営業部 松田 :090-6835-1994 :a.matsuda517@gmail.com
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