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どのような環境においても

「販売を増やす活動」プロジェクト

Web活用の販売
を増やすやり方が

分からない。

B to C分野に
参入を考えており
方法が知りたい。

毎年やっている
イベント効果が

落ちてきている。

過去のデータ、
社外データを活用
した効率の良い
施策を考えたい。

基本的な
プロモーション方法

を知りたい。

解決する方法があるのです。解決する方法があるのです。

講
師
紹
介

内藤淳⼆

担当分野︓販売を増やす分野（営業、マーケティング、インサイドセールス）

＜経歴＞
・1981年4⽉ パナソニック社に⼊社 ⾃動⾞部品部⾨に配属
・2018年10⽉ 38年間⼀貫して営業部⾨を担当
・2018年11⽉ ドイツの⾃動⾞部品調査会社に⼊社
・2019年8⽉ 東京ナレッジプランのメンバーとなる
・2021年1⽉ ドイツの⾃動⾞部品調査会社を退社

＜主な講師履歴＞
◆ポリテクセンター⽣産性向上⽀援訓練講師対応 6件実施
◆倉庫・卸売業への社員教育コンサルを12回実施

◆⻑年営業に関わって来た講師が、販売戦略を基本から分かりやすく説明し、実際に⽴
案までプロジェクトとして⼀緒に活動する。

◆最適なプロモーション⽅法を習得させ、実際にそれらを活⽤して結果が出るまでアドバイスを続けます。
◆過去の経験を活⽤した「経験の棚卸」という弊社独⾃の⼿法で、⾃社の中に埋もれているノウハウ等
を活⽤して、販売増に活⽤する。

【コンサルのねらい/特徴】



コンサルティングメニュー（販売増）

コンサルテーマ 「販売を増やす活動」プロジェクト
コンサル対象︓営業・マーケティング

株式会社 東京ナレッジプラン
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＜基本料⾦＞ 料⾦につきましては、弊社にご相談ください。

【ステップ／スケジュール例】

・販売が増えない
・B2C分野に参⼊を考えている
・販売戦略を策定したい
・データを活⽤した活動をしたい

＜販売を増やす活動＞
・B2B、B2C分野において、戦略⽴
案を通して販売増を実現する
・いろいろな販売施策⽅法を習得し
て、販売策を実施できる

【課題】 【課題解決・⽬標達成】

【問い合わせ先】
株式会社東京ナレッジプラン
関東地区︓営業部 内藤 ☎:080-2091-7839 📧:junji_naito@kngplan.com
中部地区︓営業部 栩⼭ ☎:080-9756-6260 📧:masato_tochiyama@kngplan.com
関⻄地区︓営業部 吉⽥ ☎:080-6213-2758 📧:kenichi_yoshida@kngplan.com
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メンバー紹介（売上増）

講師名︓栩⼭正⼈

講師名︓⽥中尋真講師名︓内藤淳⼆

講師名︓⼆宮章浩

担当分野：インターネット・WEB活⽤
Eコマース

経歴
・1990年4⽉ 上新電機株式会社に⼊社京都市⼭科店に配属
・1995年9⽉ 株式会社マルツ電波に⼊社開発部に配属
・2010年2⽉ 個⼈にて起業（多⽥EC⽀援事務所）
・2021年3⽉ 法⼈化（合同会社多⽥EC⽀援事務所）
・2022年2⽉ 東京ナレッジプランのメンバーとなる

講師履歴
・商⼯会議所、商⼯会主催の講演、セミナー 100回以上
・中⼩企業基盤整備機構四国本部チーフアドバイザー 6期
・学校法⼈⼤和学園、⼤阪経済⼤、⻑野県⽴⼤ほか特別講義
・京都府商⼯会連合会、三重県よろず⽀援拠点ほか臨時職員

講師名︓多⽥優之
講師名︓⻄⽥茂


